Kennzeichnung ist im Kommen

osTLING Ohligser Markiersysteme GmbH stellte bei Hausmesse ihr Leistungsspektrum vor.

»Der Gesetzgeber schreibt uns
vor, sagt Ostling-Mitarbeiter
Christian Wester halb im Scherz.
Richtig ist: In zahlreichen Bran-
chen miissen Produkte gekenn-
zeichnet werden. Motto: ,Lii-
ckenlose  Riickverfolgbarkeit.
Trotzdem, erliutert der Marke-
ting-Experte, sei die Lage schwie-
riger geworden: ,,Es gibt in vielen
Werken verkiirzte Arbeitszeiten.

Wie man trotzdem im Ge-
schift bleibt, zeigten Inhaber Rolf
Ostling und seine etwa 50 Mitar-
beiter jetzt bei einer Hausmesse.
SAufristen durch  Umriisten
nennt Christian Wester eine
Maglichkeit: Durch Uberholung
von Maschinen lielen sich zwei
Drittel der Kosten im Vergleich
zu Neuanschaffungen einsparen.

Drei von fiinf Ostling-Kunden
kommen aus der Automobil-
und  Stahlwarenbranche oder
sind Werkzeug- und Metallbau-
er. Viele nutzen zur Markierung

die Ritzer- und Pragetechnik; die
Lasertechnologie ist aber inzwi-
schen dank gesunkener Preise
eine Alternative. ,Es gibt einen
Sechs-Watt-Laser, der nur noch
so grof3 ist wie ein Handstaubsau-
ger und an einen PC angeschlos-
sen wird“, nennt Wester ein Bei-
spiel. ,Der Mehrpreis zur Inkjet-
Technologie hat sich schnell
amortisiert.

Prasenz in China gezeigt

Aber auch die klassischen elek-
trolytischen Verfahren sind noch
im Einsatz, etwa in der Schneid-
warenindustrie. Wester: ,,Die
Schablonen gestalten unsere Mit-
arbeiter hausintern.“ Es sind in-
und auslindische Kunden, die
von der Broflhauser Strafle aus
betreut werden.

Das seit 30 Jahren in Deutsch-
land ansdssige Unternehmen ist
weltweit titig. Im letzten Monat
nahm Ostling an einer Kenn-
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Inhaber Rolf Ostling (vorne links), hier im Gesprach mit Thomas Kreitz von

Zwilling, begriiBte rund 40 Gaste an der BroBhauser StralRe.

zeichnungsmesse in Peking teil.
Wester: ,Der asiatische Markt
wird immer interessanter.“ Ne-
ben neuen Lindern will man sich
auch neue Zielgruppen erschlie-
Ben — etwa die Produzenten von
Solar- und Medizintechnologie.
»Auflerdem®, so Wester, ,,durch-
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leuchten wir intensiver die Mirk-
te, auf denen wir schon jetzt stark
sind.“ Hausmessen und dhnliche
Veranstaltungen sollen kiinftig
zweimal im Jahr stattfinden; in
der nichsten Woche stellt Ostling
bei der Werkzeugmaschinen-
Messe ,,Prodex® in Basel aus. flm



